El Prat Emprén: Formacio per a persones emprenedores

Com captar els primers
clients

14 de mar¢ de 2019
Horari: de 9.30 a14.30 h.

Objectius: Dotar d'eines, coneixements i habilitats per marcar I’estratégia comercial dels
emprenedors, necessaria per captar els primers clients.

Continguts:

—

1 11 1 1 11

Com preparar un argumentari de vendes potent

Com trobar bases de dades del nostre client objectiu
Esdeveniments de networking per captar potencials clients
Com fer la trucada per concertar la visita comercial

Com preparar-se bé una entrevista de vendes

Fases de la venda i com fer-les bé

Técniques de tancament de vendes

Seguiment de ’accié comercial. Com fer-lo

Experta: Mdnica Mendoza - Energivity Consulting, SL

Lloc d'imparticié i informacié:

Centre de Promocié Econdmica, carrer Moreres, 48- Ajuntament del Prat de Llobregat
Inscripcio gratuita i places limitades

Més informacid: Elvira Aceves, Ale: elpratempren@elprat.cat. Tel.934786878
Inscripcions on-line: www.elprat.cat
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